	In questo numero:
- I 10 anni del Club nel 2008 
- Vota le tue preferite come "Donna Marketing" e "Donna Comunicazione" 
- Antezata partner stategico per avere massimo profitto da Internet 
- Mondotariffe.it nuovo medium per raggiungere ogni famiglia più volte all'anno 
- Collabora con Marketing Journal inviando tuoi articoli, comunicati e notizie 
- I nuovi iscritti al Club 

	NOTA DALLA PRESIDENZA

	I 10 anni del Club nel 2008
Il filo conduttore sarà: "Un evento lungo un anno". Infatti per tutto l'anno 2008 si celebrerà il decennale del Club con eventi originali e significativi su tutto il territorio nazionale per essere più vicini ai soci che risiedono nelle varie regioni italiane. Il calendario degli appuntamenti verrà stilato e comunicato quanto prima. Chi volesse dare un contributo in idee, cambi merce o in denaro, utile alla realizzazione degli eventi, a fronte di ampi ritorni in comunicazione, promozione, visibilità e commerciali, può mettersi in contatto direttamente con me o con la segreteria generale nazionale del Club allo 02 2610052 o scrivendo a 
mailto:info@clubdelmarketingedellacomunicazione.com 
Colgo l'occasione per inviare a te e famiglia i miei più fervidi auguri di Buon Natale e Proficuo Anno Nuovo 
Danilo Arlenghi 
Presidente Nazionale Club 

	 

	EVENTI CLUB : SAVE THE DATE

	Premio Donna Marketing e Donna Comunicazione Mercoledì 30 Gennaio 2008
Il “Club del Marketing e della Comunicazione” organizza la 6° Edizione del premio “Donna Marketing” e “Donna Comunicazione”, due ambiti riconoscimenti assegnati, per la sesta volta in Italia, alle donne che si sono particolarmente distinte per impegno, innovazione e professionalità nel difficile e competitivo settore del Mar-Com. 
Ti invita ad inviare alla segreteria generale le tue votazioni, indicando nome, cognome, azienda e mansione ricoperta per la Donna Marketing e nome, cognome, azienda e mansione ricoperta per la Donna Comunicazione. 
L’evento si terrà Mercoledì 30 Gennaio 2008 a partire dalle 18.30 presso il prestigioso Hotel Holiday Inn Milan Assago - (uscita Tangenziale Ovest Km. 19 ) 

Sarà un momento altamente significativo per tutta la Marketing & Communication Community per il prestigio dei premi, lo spessore professionale ed umano dei premiati ed il livello qualitativo degli invitati. Un confronto basato sulla meritocrazia alla ricerca dell’eccellenza per meglio definire ruoli e figure femminili del manager del terzo millennio. 

Per votazioni o info: 
Cesare Bonelli 
Segretario Generale Club 
mailto:info@clubdelmarketingedellacomunicazione.com 


	 

	IN EVIDENZA

	Antezeta, il partner strategico ideale per trarre il massimo profitto dalla propria presenza su Internet
In un mercato globale altamente competitivo, le aziende vincenti sono quelle che sanno sfruttare le potenzialità di Internet per incrementare fatturato e profitti. Come? Potenziando tramite la rete alcune delle attività commerciali quali la raccolta di potenziali clienti, le vendite on-line, il supporto selfservice e la diffusione del proprio brand. 

Ottimizzazione dei siti per i motori di ricerca in base al merito™ 
State cercando un corso sul posizionamento nei motori di ricerca? Antezeta offre una gamma di corsi di web marketing del tipo SEO ed Email adatti alle vostre necessità. 
Applicando il SEO (Search Engine Optimization), si alimenta un processo che porta a un'interazione commerciale d'eccellenza. Il sistema permette d'incrementare il traffico selezionato dei visitatori sul proprio sito e di convertirlo in un flusso di contatti in linea con gli obiettivi aziendali. Chi visita il sito infatti, può, ad esempio, scaricare opuscoli, effettuare transazioni d'acquisto o aggiornarsi sulle novità. 

È noto che la maggioranza dei visitatori arriva in un sito tramite i motori di ricerca. Il sistema SEO rappresenta, nel contempo, l'arte e la scienza che consente di posizionare un sito in prima fila, rendendolo particolarmente visibile nella pagine dei risultati dei motori di ricerca. Il vantaggio è che l'utente sceglierà più facilmente di cliccare sul vostro sito invece che sugli altri. Antezeta disponendo dell'esperienza di marketing necessaria, sa fornire indicazioni preziose su come scrivere testi efficaci, selezionare le parole chiave appropriate per il profilo di traffico desiderato nonché sviluppare le opportune connessioni con altri siti idonei. Antezeta inoltre ha le competenze tecnologiche per consigliare concretamente come redarre pagine web in grado di posizionarsi con efficacia nei motori di ricerca. 

I ritorni economici che si possono ottenere da un sito ben strutturato sono incalcolabili; affidatevi dunque a specialisti competenti e scrupolosi! 

Infine il metodo SEO migliora sensibilmente l'usufruibilità di un sito e la sua accessibilità, incrementando il volume di affari in un continuo circolo virtuoso. 

Posizionamento nei Motori di Ricerca in base al Merito™, cioè essere primo su Google. 

Web Analytics – La misurazione dell'andamento di un sito Internet 
La Web Analytics serve a verificare e migliorare continuamente i risultati del rendimento di un sito Internet. La Web Analytics è il controllo delle attività all'interno di un sito Internet, con particolare attenzione al comportamento dei visitatori. Possiamo identificare quali indicatori-chiave delle prestazioni (KPI – Key Performance Indicator) co-determinano il successo di un progetto web e farne dunque un uso strategico, decidendo le priorità funzionali adatte al profilo della azienda. 

Antezeta lavora con una metodologia incentrata sul progetto, stando costantemente a fianco dei propri clienti per assicurare l'eccellenza delle loro iniziative su Internet. 

Se volete un posto in prima fila, scegliete Antezeta, e arriverete primi alla meta! 

Volete saperne di più? Contattateci oggi stesso. 
Sean Carlos 
tel uff. 02 69000333 
mailto:sean@antezeta.com 
http://www.antezeta.com 


	 

	BLOCK NOTES

	Party Round ed è subito festa "natalizia"
Natale tempo di eventi e occasione di feste da vivere con Party Round da protagonisti. Grazie ai 30 anni di storia ed esperienza con più di 15.000 eventi o manifestazioni realizzate, Party Round offre ben 8 servizi funzionali e utili, al punto di poter essere definita: “l'unica società che si fa in 8 per l’organizzazione dei vostri eventi”, giacchè produttrice e proprietaria dei servizi erogati. Party Round, proponendosi come unico fornitore, fa risparmiare tempo e denaro, salvaguardando la qualità dei servizi e prodotti, risolvendo i problemi sul campo e soddisfacendo le esigenze specifiche. 
La personalizzazione dei servizi fa essere Party Round una delle prime società a servizi “tailor made”, ovvero, tagliati su misura per ogni esigenza. Per il periodo natalizio sono stati approntati ad hoc diversi servizi personalizzati: 
- Catering e banqueting con menù tipici natalizi, anche fusion o etnici per sperimentare gusti e profumi di varie nazioni del Mondo oppure menù storici fedeli nelle ricette originali, oltre ai menù classici internazionali e mediterranei, creativi ed innovativi, a quelli della tradizione regionale italiana. Il servizio è garantito dall'ottima professionalità del personale di sala e di cucina ad alto livello di esperienza sia nella presentazione dei piatti, sia nella preparazione della mise en place sia nel servizio ai tavoli o a buffet con camerieri in divisa a scelta tra smoking, grembiulone nero, coreana, costume scenografico. 
Party Round propone sempre e solo cucina espressa in loco, ponendo particolare attenzione alla freschezza, fragranza e qualità delle materie prime; tovagliato in fiandra o lino di vari colori, complementi d’argento e/o a specchio, bicchieri di cristallo e piatti in ceramica nonché tavoli di varie misure, sedie, ombrelloni, pagode e tensostrutture. 

- Spettacoli e animazioni: fotografia in quadro gigante con cornice dorata, sfondo notte stellata e cometa, con camerino per cambio costumi Babbo Natale e Natalina; slitta con decori natalizi statica per foto; Babbo Natale band; Presepe vivente itinerante; Re Magi laser show; Super Bingo show; Casinò Night; Artisti di strada in costume da Babbo Natale o da elfo in parade; Zampognari e caricaturisti ; 
- Noleggio piante alto fusto e addobbi floreali (trionfi, centritavola, cascate, ghirlande). 
- Costumeria: ampia scelta di costumi tematici, storici e folcloristici. 
- Impianti audio con tecnici specializzati per colonne sonore o temi musicali in linea con l’evento e impianti video, anche multimediali. 
- Riprese video con telecamere digitali e postproduzione con montaggio 
- Servizi fotografici ( reportage e still life) 
- Servizio hostess, guardaroba e sicurezza. 

Il tutto con scelta di location personalizzate: dalla propria abitazione, a ristoranti e locali alla moda (con agevolazioni e sconti); da loft e spazi creativi ai saloni o giardini aziendali (mediante tensostrutture termoriscaldate), da affascinanti dimore storiche a teatri e venue non convenzionali. Artisti per spettacoli di cabaret, musica dal vivo, arte circense e magia, balletto moderno e classico studiati ad hoc. Ora il Natale, domani qualsiasi ricorrenza è buona per far affermare a Party Round: “Ve la diamo noi la festa”. 

Per info e contatti: 
Lella Cusato 
Party Round Event & Promotion Service 
Via Andrea Costa, 7 
20131 Milano 
Tel-Fax: 02 2610052 
Cell: 393 9402052 
E-mail: info@partyround.it 
http://www.partyround.it 


	 

	CONVENZIONI CLUB

	Rinnovata la convenzione tra il Club e Agenda del Giornalista proposta al 50%
Non sai cos'è l'Agenda del Giornalista? Eccoti una opportunità unica per conoscerla. Da 40 anni considerato il principale strumento di contatto tra media e comunicatori l'Agenda del Giornalista, con i suoi tre volumi è molto di più di un media directory. 
Leggi i giudizi che ne danno illustri giornalisti e comunicatori su www.agendadelgiornalista.it e scopri come è strutturata. Come gli aggiornamenti siano puntuali e quanto in profondità arrivino le informazioni. 
Molti soci del Club del Marketing e della Comunicazione ci conoscono e comprano da anni. Per chi invece ancora non conosce la grande utilità dei nostri strumenti abbiamo dato vita a questa convenzione. 
Il Club ha stipulato una convenzione con il Centro di Documentazione Giornalistica che prevede lo sconto del 50% per tutti i soci del Club sull'acquisto dell'Agenda del Giornalista 2007 (3 volumi) a 
€ 52,50 anzichè €105,00 (spese di spedizione escluse) 

Clicca QUI 
http://www.agendadelgiornalista.it/convenzioni/clubdelmarketing/ 
per aderire all'offerta speciale 

	 

	COMUNICAZIONI DAI SOCI

	Stai cercando un veicolo pubblicitario che raggiunga ogni famiglia più volte all’anno ? ADOTTA UNA CITTADINANZA con il partner Convergo !
Convergo srl, società di consulenza Leader sul risparmio e Partner del Club del Marketing e della Comunicazione, ha stipulato un’ importante Accordo in convenzione nazionale con ANCI (Associazione nazionale Comuni Italiani) per la presentazione a tutti i Comuni del servizio esclusivo di risparmio “CIVES”, rivolto in partnership ai loro cittadini. 

CHI E’ CONVERGO ? 
Convergo srl ha pubblicato Mondotariffe.it, la guida etica al risparmio, primo portale italiano contenente tutte le tariffe di telefonia fissa e mobile per privati ed aziende, aggiornate quotidianamente, ed un sofisticato motore di calcolo per verificare on line la migliore soluzione in base ai propri consumi. 
Il servizio esclusivo CIVES, che viene presentato ai Comuni in convenzione ANCI, permetterà ai cittadini residenti di usufruire gratuitamente del servizio di comparazione tariffario e di godere degli sconti in convenzione proposti da Partners commerciali presenti in Area Vetrina del portale Mondotariffe.it. 


A CHI SI RIVOLGE ? 
A Responsabili Marketing per le loro Aziende, certi che l’iniziativa possa suscitare il dovuto interesse. 
Ad Operatori del settore Comunicazione, perché siamo consci dell’importanza di consigliare sempre ai propri Clienti soluzioni di visibilità innovative, affidabili, dal sicuro ritorno d’immagine. 


COSA PROPONE AD AZIENDE IN CERCA DI VISIBILITA’ ? 
Il servizio CIVES contiene indubbie valenze di interesse e di pubblica utilità, con utilizzo frequente e fidelizzante, basandosi sul valore più che mai attuale del risparmio per le famiglie. 
Si presta pertanto ad essere un ottimo veicolo pubblicitario per le aziende, alle quali proponiamo di “adottare” il servizio CIVES in qualità di Sponsor per una o più cittadinanze/Province, legando il proprio marchio ad ogni accesso ai servizi. 
La visibilità potrà essere garantita dalle comunicazioni del Comune verso i cittadini, da comunicati stampa istituzionali e/o da conferenze di presentazione dell’iniziativa. 
L’effetto pubblicitario verrà amplificato nel tempo grazie al passaparola positivo generato progressivamente dall’utilizzo del servizio e dalla fruizione dei vantaggi di risparmio. 

Invitiamo pertanto i Soci del Club interessati ad approfondire quanto dichiarato scaricando la brochure al link BROCHURE CIVES, al fine di verificare l’interesse a partecipare in qualità di Sponsor all’iniziativa di sicura visibilità. 

Sarà cura di Convergo creare la necessaria relazione tra gli Sponsor candidati e le Amministrazioni pubbliche. 



RIFERIMENTI CONVERGO e INFO 
Indirizzo : Via Traversa Fiorentina, n° 10 – 59100 Prato 
p.iva 01922790975 
Tel. 0574.630007 -630118 Fax 0574.630837 
www.mondotariffe.it 

Contatto per informazioni : Gianluigi Russo ( mob. 392-1226020) 


	 

	SOCIO IN VETRINA

	Enrico Tonetto presenta la sua attività professionale
Enrico Tonetto svolge l’attività di consulente di direzione commerciale e marketing per le PMI. Ha maturato una solida esperienza commerciale e di marketing in aziende ICT multinazionali ed italiane. Il suo percorso professionale lo ha portato negli anni a sviluppare forti capacità di vendita, ad assumere responsabilità di coordinamento di risorse e a realizzare la diffusione e la promozione sul mercato di soluzioni/servizi, contribuendo allo sviluppo delle strategie commerciali e giungendo ad occupare posizioni di responsabilità nazionale. 
Dopo la laurea in Ingegneria presso l’Università di Padova comincia, all’inizio degli anni ’80, la sua vita professionale in Burroughs, nella struttura di vendita dedicata al mercato bancario. Qui apprende, anche attraverso un percorso di formazione molto completo, le basi dell’attività di vendita. 

Nell’84 un passaggio importante; entra in Honeywell, successivamente confluita in Bull, con il compito di seguire commercialmente i principali Clienti strategici dell’area finanza del Nord-Est. I risultati sono ottimi e, nel corso di quella lunga esperienza, matura le capacità di gestire trattative complesse e di condurre una struttura di vendita, consolidando le proprie competenze manageriali. 

Nel ‘91, dopo anni di lavoro in società la cui missione era la vendita dell’hardware, decide di ampliare le proprie esperienze rivolgendo la propria attenzione al mondo dello sviluppo del software. Entra inizialmente in una società del gruppo Datamat come responsabile di una filiale; qui applica le sue competenze alla crescita del parco Clienti, alla conduzione di un numero consistente di risorse tecniche e agli aspetti gestionali. 

Nel ‘94 passa in Bachman, azienda leader negli strumenti a supporto dello sviluppo del software e per la reingegnerizzazione dei sistemi, per consolidare e sviluppare le attività nel Nord-Est. In questa esperienza collabora intensamente con la struttura commerciale locale di IBM, sviluppando la partnership esistente e incrementando le quote di mercato. 

Arriviamo al ‘96, anno in cui viene chiamato da Oracle ad aumentare inizialmente la presenza della compagnia nel mercato dei grandi utenti del Nord-Est. L’esperienza in Oracle prosegue per dieci anni e lo porta a svolgere numerosi ruoli sia nelle vendite sia nel marketing. Nel ’97-’98 segue alcuni Clienti strategici di importanza internazionale del mondo della finanza. Nel ’99 sviluppa il canale di vendita indiretta sullo stesso mercato. Dal ’00 si occupa di realizzare le strategie per il mercato italiano della Pubblica amministrazione, organizzando tutta l’attività di comunicazione (fiere, convegni, stampa, web), seguendo la contestualizzazione e il lancio di soluzioni applicative per tale mercato, promuovendo iniziative internazionali sul territorio italiano, progettando analisi di mercato e campagne di lead-generation. 

Recentemente Enrico Tonetto ha deciso di mettere a disposizione delle PMI il proprio importante bagaglio di conoscenze con l’obiettivo di aiutarle nella loro crescita. Collabora con alcuni network professionali e attualmente sta impostando e realizzando una politica di canale per una società ICT. 

Enrico Tonetto è un appassionato di motociclismo, che pratica costantemente. Ama la montagna e le Dolomiti sono il luogo dove si concede i momenti di svago e di riposo. Inoltre è un profondo conoscitore, fin dal suo inizio, del “fenomeno” Internet ed è particolarmente interessato alle sue implicazioni sociali. 
per contatti: 
mailto:enrico.tonetto@gmail.com 
tel. cell. 335 8326557 


	 

	NUOVI SOCI

	Diamo il benvenuto ai nuovi iscritti
IRIS BUTTINONI - Marketing & Communication Manager - SIEMENS 
FILIPPO DE CATERINA - Dir. Comunicazione Istituzionale - L'OREAL ITALIA 
THOMAS AUBRY - Dir. Generale - ECOPROF 
FABRIZIO DI MARCO - Art Director - ARCADIA EVENTS 
SILVANA VINCITORE - Resp. Commerciale - EMME AND PARTNERS 
RICCARDO RAPONI - Resp. Marketing e Comunicazione - GRUPPO SINTESI 
VICO INNOCENTI - Partner - IDT 
DAVIDE BOGGIAN - Amministratore Delegato - HOME VIDEO 
MARCO BONINI - Direttore Eventi - HOTEL LUXOR/HOLCINONCHOTELS 
SILVIA CAZZATO - Capo Ufficio Stampa - UNIVERSITA' DEL SALENTO 
OSCAR OLIVARI - Presidente - OLIVARI & PARTNERS 
MARZIA BESTETTI - Managing Partner - MA&MI 
GIOVANNI BONANI - Commerciale - BE THE BOSS ITALIA 
GIANLUCA ALBRICI - Sales Manager - ELCO 
ANDREA ZECCA - Dir. Marketing e Comunicazione - CHISESIDESIGN 
ENRICO TURATO - Account Manager - SYNERGY GROUP 
ASSIA MANCINELLI - Collaboratrice - AGIS LAZIO


