	In questo numero:
- Marketing Journal dà spazio agli "User Generated Content". Aspetta anche i tuoi. 
- IL Club ti invita al proprio stand alla BTC a Roma 
- Opportunità offerta da ADICO ai soci del Club per l'evento "Evolving marketing" 
- Mas presenta CardScan Personal con una agevolazione per i soci 
- Siglata partnership operativa tra Club e Viadeo 
- Chicco d'Oliva il comico sommelier televisivo per un evento di'vino' 
- I nuovi iscritti al Club 

	INFO DAL CONSIGLIO DIRETTIVO

	Anche tu redattore per caso ( o per scelta ) di Marketing Journal
Marketing Journal il primo in ordine cronologico e più autorevole quotidiano on line interamente dedicato alla comunicazione, al marketing, alla pubblicità, alle promozioni, alle relazioni pubbliche, agli eventi, alla distribuzione ed alla economia ha raggiunto proprio la scorsa settimana la ragguardevole quota di 33.000 lettori al Lunedì e Giovedì giorni di picco. 
Tra breve nascerà il Blog di Marketing Journal. 
Nella consapevolezza di fare bene, le cifre lo attestano, ma anche in quella di cercare di fare meglio, gradirei che la redazione si arricchisse di validi elementi e di supporti operativi e collaborativi. 
Si stanno sempre più diffondendo, on line, il concept e l'action degli user generated content e dei consumer generated media(contenuti o media stessi generati dagli utilizzatori finali). Cavalcando questo trend sarebbe interessante che anche tu( o un tuo amico, collega, cliente)esperto ed appassionato di comunicazione e marketing contribuissi a fare di una passione un successo, di un errore una lezione. Per contribuire a far crescere un medium della tua associazione, con le news che tu preferisci scelte da te. Quindi anche tu redattore per caso o per scelta, per divertimento o per interesse. 
Lancio l'idea per MJ (Marketing Journal) del "reporter diffuso". 
Il nostro intento è quello di offrire ai lettori ( tra i quali spero di annoverare anche te) articoli, interviste, opinioni, approfondimenti o semplici flash, in una parola, notizie sempre più curiose, accattivanti, originali, innovative, utili, pratiche e attualissime, che siano cool, up to date e glamorous. Siamo apertissimi a tutti i contributi di qualità, le segnalazioni, le collaborazioni da ogni provincia italiana, per avere più occhi attivi, e prospettive differenti, nella convinzione che più siamo meglio stiamo e più apprendiamo. Perchè l'informazione è conoscenza , la conoscenza è sapere ed il sapre è potere. 
Più sappiamo, più possiamo. 
Attendiamo con fiducia un tuo feedback! 
Scrivi e invia il tuo materiale(testuale,grafico, video, audio, fotografico) riguardante eventi, consumi, creatività, premi, design, punti vendita, distribuzione, aziende, agenzie, prodotti innovativi, iniziative di marketing o di comunicazione non convenzionali, campagne o spot, location, fiere, nuove riviste o libri, cambi di poltrona, ricerche o sondaggi, tendenze, mercati, osservatori, nuovi media, tecniche alternative di mar-com, a mailto:redazione@marketingjournal.it 
Telefona alla redazione di MJ presso la segreteria nazionale del Club allo 02 2610052 
Grazie sin d'ora 
Il Presidente Nazionale 
Danilo Arlenghi 


	Partnership tra Club e Viadeo il primo business social network in lingua italiana
Il valore delle relazioni umane, sociali e professionali è indiscutibile. Il rapporto con i nostri simili è indispensabile per la nostra realizzazione personale e per lo sviluppo del nostro potenziale. Il confronto, lo scambio e la collaborazione con gli altri sono funzionali sia alla nostra umanità sia alla nostra attività. "Connecting manager" è proprio il senso e la dimensione di tutto ciò. E' la filosofia, la mission, la vision e l'action del Club stesso. Ma i contatti, le conoscenze, i rapporti con l'esterno 
vanno coltivati e gestiti. Nello spirito del principio ispiratore "Agire è bene, interagire è meglio, il Club ha realizzato una straordinaria partnership con Viadeo, il più grande ed importante Social Network on line in lingua italiana. Ogni socio del Club sarà iscritto di diritto a Viadeo, godendone i vantaggi e usufruendo delle agevolazioni previste. Sarà in grado, così, più agevolmente gestire le sue relazioni umane, sociali e professionali, ma potrà anche implemetarle, grazie alla rete di quasi due milioni di iscritti a Viadeo in tutta Europa. E non è tutto. Avrà l'opportunità di trovare persone di riferimento in ambiti distinti o in aziende specifiche, rendere visibile il proprio profilo professionale, fare broadcasting di problemi/soluzioni, capitalizzare le conoscenze altrui, dare visibilità ai servizi/prodotti della propria attività e, last but not least, entrare in connessione diretta con i singoli soci del Club o del Network di Viadeo, attraverso una Community appositamente creata e dedicata al comparto del marketing e della comunicazione. 
più approfonditi ed aggiornati dettagli nelle prossime settimane. 
Nella speranza di averti reso cosa utile e gratita 
Il Presidente Nazionale 
Danilo Arlenghi 


	 

	EVENTI PATROCINATI DAL CLUB

	Il Club sarà presente ad Evolving Marketing l'evento ADICO che offre ottime opportunità ai soci
Qual'è il futuro del marketing? Lo si scoprirà Mercoledi’ 21 novembre presso Grand Hotel Villa Torretta – (in fondo a Viale Sarca a Milano) dalle ore 14.00 alle ore 20.00 durante Evolving Marketing , l'evento organizzato da ADICO con la collaborazione del Club, che rappresenta un momento importante di aggregazione del Mondo del Marketing, delle Vendite e della Comunicazione e quindi di visibilita’ per le Aziende che partecipano con ADICO alla realizzazione. 
La Convention prevede l’adesione di 500 manager (imprenditori, direttori commerciali, direttori marketing, direttori della comunicazione, consulenti opinion leader). Durante il pomeriggio, a partire dalle ore 14.00 alle ore 20.00 sono previste numerose attivita': 
- Seminari/Workshop tematici che affronteranno temi di attualita' marketing. 
- Aziende leader presenteranno come espositori la loro offerta di prodotti/servizi a supporto dell'attivita' del management. 
- la Conferenza del Prof. Enrico Valdani sul tema MARKETING E INNOVAZIONE . 
- la Cerimonia di Premiazione della decima Edizione del PREMIO ADICO. 
Promozione dell'evento da parte di ADICO: 
° Mailing 
Invio dell’invito alla Convention via mail ad oltre 10.000 marketing manager italiani inseriti nel data base ADICO 
Segnalazione e invito alla Convention via e-mail ad oltre 60.000 marketing manager italiani utilizzando una campagna di e-mail marketing in collaborazione con Interconsult, societa' leader del settore. 
Ogni Azienda che colleborera’ con ADICO all’organizzazione della Convention ricevera’ un invito in formato PDF per iniziative autonome di e-invitation. 
° Internet 
Impiego di internet come moltiplicatore dell’evento. 
Sul sito www.adico.it verra’ dedicato ampio spazio alla manifestazione e alle Aziende che parteciperanno con ADICO all’organizzazione della Convention. 
DIVERSE OPPORTUNITA’ DI PARTECIPAZIONE PER LE AZIENDE: 

COME SPONSOR UFFICIALE DELL'EVENTO 

ADICO all'Azienda che partecipa come sponsor ufficiale offre: 

 massima( visibilita' su tutta la comunicazione che precede la Convention 
 massima( visibilita' durante la Convention e nel follow up dell'evento 
 sui( comunicati stampa 
 sulle eventuali inserzioni pubblicitarie sui quotidiani( (locandina sul SOLE 24 ORE) 
 logo dell'azienda in evidenza sull'invito( 
 logo dell'Azienda sul sito ADICO con link al sito dell'azienda sponsor( 
 logo dell'azienda su tutte le comunicazioni inerenti alla Convention( 
( su tutta la cartellonistica in sala 
 logo dell'azienda proiettato su tutti( i Monitor dislocati in Sala Congressi 
 inserimento della documentazione( dell'azienda nella cartella che verra' distribuita a tutti i partecipanti all'evento 

In aggiunta: 

 desk come Espositore nell'Area( Espositiva 
 possibilita’ di organizzare uno dei sei Seminari tematici di( informazione manageriale 

Inoltre : 

 un rappresentante( dell'Azienda Sponsor partecipera' come testimonial alla Tavola Rotonda che chiudera' il Convegno. 
 In questa occasione il rappresentante dell'Azienda( Sponsor potra' presentare brevemente l'attivita' dell'a propria Azienda. 

La Segreteria del Convegno fornira' il dischetto dei partecipanti con : nome, cogneme e Azienda di appartenenza di tutti i partecipanti alla Convention per eventuali azioni di telemarketing. 

Quota di adesione :10.000 euro 

COME PARTNER DELL'EVENTO 


ADICO all'Azienda che partecipa come partner offre: 

 massima visibilita' su tutta la comunicazione che( precede la Convention 
 massima visibilita' durante la Convention e nel( follow up dell'evento 
 sui comunicati stampa( 
 sulle eventuali( inserzioni pubblicitarie sui quotidiani (locandina sul SOLE 24 ORE) 
 logo( dell'azienda in evidenza sull'invito 
 logo dell'Azienda sul sito ADICO con( link al sito dell'azienda sponsor 
 logo dell'azienda su tutte le( comunicazioni inerenti alla Convention 
 su tutta la cartellonistica in sala( 
 logo dell'azienda proiettato su tutti i Monitor dislocati in Sala( Congressi 
 inserimento della documentazione dell'azienda nella cartella che( verra' distribuita a tutti i partecipanti all'evento 

In aggiunta : 

 desk come Espositore nell'Area Espositiva( 
 organizzazione di uno( dei sei Seminari tematici di informazione manageriale 


Quota di adesione :5.000 euro 

COME ORGANIZZATORE SEMINARI/WORKSHOP 


ADICO offre all'Azienda che partecipa come organizzatore Seminario/Workshop l'opportunita' di poter contattare un numero elevato di partecipanti interessati alle tematiche presentate dall'Azienda stessa. 

L'Azienda organizzatrice avra' : 

 visibilita' su tutta la( comunicazione che precede la Convention 
 visibilita’ durante la Convention( 
 logo dell'azienda in evidenza sul programma della giornata e sugli inviti( 
 logo dell'Azienda sul sito ADICO con link al sito dell'azienda( 

inserimento della documentazione dell'azienda che organizza l'evento nella cartella che verra' distribuita a tutti i partecipanti all'evento. 

Quota di adesione : 1.500 euro 
Quota di adesione con desk in Area Espositiva : 2.000 euro 

COME ESPOSITORE 


ADICO offre l'opportunità all'Azienda Espositrice di incontrare direttamente i visitatori della Convention. 

Dalle ore 14.00 fino al termine della Convention, ADICO mette a disposizione un desk nella Sala "Area Espositiva" alle Aziende che, in qualita' di Espositore, desiderano presentare direttamente ai partecipanti i loro prodotti/servizi. 

L'Azienda che partecipa trovera' nell'Area Espositiva : 

 un tavolo direzionale di colore uguale per( tutti i partecipanti 
 tre sedie( 
 un pannello con il nome dell'Azienda( nche espone sul desk 

Visibilita’ sul sito ADICO come Azienda espositrice. 

Quota di adesione : 600 euro 

CON MATERIALE PROMOZIONALE DA INSERIRE NELLA CARTELLA CONVENTION 


ADICO offre l'opportunita' alle Aziende che desiderano essere visibili ai partecipanti di inserire la documentazione promozionale della Sua Azienda all'interno della cartella che verra' distribuita a tutti i partecipanti a fine Convention. 

Sono previste 500 cartelle da distribuire ai partecipanti alla Convention. 

Quota di adesione : 300 euro. 

COME ORGANIZZATORE LOGISTICO 

ADICO offre l'opportunita' all'Azienda che desidera essere visibile alla Convention di partecipare economicamente o in cambio merce all'organizzazione dell'evento. 

Sponsorizzando : coffee break , cartelle stampa, materiale audio video, gadgets per i partecipanti, stampa inviti, cartellonistica , hostess ecc. 

Quota di adesione : da concordare in funzione delle varie opportunita’ messe a disposizione dall’Azienda che collaborera’ per la logistica della Convention. 

PER INFO e CONFERME: 
Mariuccia Mauri 
tel. uff. 02 6704080 
mailto:info@adico.it 


	 

	EVENTI CLUB

	Il Club avrà un proprio stand alla Fiera Internazionale BTC a Roma
Giovedì 8 e Venerdì 9 Novembre il Club avrà un proprio stand alla BTC International, una della più importanti esposizioni fieristiche internazionali b2b specializzata nel settore dell'organizzazione di eventi. Tutti i soci potranno usufruire di questa area a loro dedicata per incontrarsi, conoscersi, relazionare, rilassarsi, scambiarsi opinioni e fare business insieme assistiti da Mariella Valdiserri nuova coordinatrice della sezione Lazio del Club rintracciabile al suo cellulare 348 8119057. Un meeting point privilegiato all'interno della più significativa fiera della Meeting Industry. 

Giunta alla sua XXIII edizione , BTC ospita i più qualificati operatori della domanda e dell'offerta congressuale e dei viaggi incentive e, per la prima volta , si svolgerà nella nuova Fiera di Roma , location che si appresta a diventare una delle più importanti realtà fieristiche italiane. 

Mission BTC è la creazione delle migliori condizioni per facilitare l'incontro tra domanda e offerta nella Meeting Industry . Grazie a un'esperienza ultraventennale è considerata oggi unico punto di riferimento per tutto il comparto congressuale ed incentive italiano ed è un appuntamento immancabile per i più qualificati operatori internazionali. 
L'hosted Buyer Programme (HBP) è lo speciale pacchetto ospitalità che BTC riserva ai più qualificati rappresentanti della domanda che partecipano alla XXIII edizione della fiera. 
L'Hosted Buyer Programme comprende: 

Il Programma Appuntamenti 
Viaggio in treno/aereo a/r per Roma 
Pernottamento per una o due notti in hotel 4 stelle 
Partecipazione agli eventi previsti dal programma di soggiorno scelto 
Accesso ai seminari 
Assistenza in fiera 
Esistono diverse formule per poter personalizzare la propria partecipazione alla fiera. La possibilità di scegliere tra i diversi programmi di viaggio e soggiorno, insieme alla flessibilità del sistema appuntamenti, consentono di conciliare efficacemente il proprio tempo con le proprie necessità di business. 

per info: 
Cesare Bonelli 
Segretario generale Club 
tel. uff. 02 2610052 
mailto:info@clubdelmarketingedellacomunicazione.com 


	 

	IN EVIDENZA

	MAS Italia presenta CardScan Personal con una agevolazione per i soci
MAS Italia, da oltre 15 anni leader nella fornitura di servizi per le Aziende, è orgogliosa di presentare CardScan Personal, l'esclusivo scanner tascabile per biglietti da visita che consente di gestire in modo semplice, rapido e sicuro tutti i vostri contatti. 
Tramite lo scanner USB incorporato e l'innovativo software proprietario, CardScan Personal consente agli utenti di convertire la totalità delle informazioni di contatto, biglietti da visita, database di posta elettronica e altri file elettronici, in un database di contatto digitale e compatto. 

Grazie alla semplicità del metodo di selezione e trascinamento e all'efficacia dei processi di importazione e di esportazione nonché di sincronizzazione, tutti gli strumenti di CardScan sono in grado di raggruppare i dati dei contatti provenienti da altre fonti, quali posta elettronica, siti Web e altri programmi come Microsoft Outlook, ACT!, Lotus Notes, GoldMine e le diffuse piattaforme PDA. 
Funzionalità di CardScan Personal: 
 Scansione e lettura accurata( dei biglietti da visita in pochi secondi e creazione di una rubrica digitale. 
 Consente di riunire tutti i dati di contatto tramite la funzionalità di( trascinamento dalle e-mail e dai siti Web 
 Consente di classificare( facilmente i contatti, eseguire ricerche, ordinare, eliminare i duplicati, stampare le etichette, mappare gli indirizzi e molto altro. 
 Consente di( sincronizzare o esportare a Outlook, Outlook Express, Palm, dispositivi Windows Mobile, iPod e smartphone. 
 Servizio gratuito CardScan At Your Service:( backup online, accesso da browser e aggiornamento dei contatti 

Ideale per lo stile di vita moderno, CardScan Personal misura solo 11 cm per 7 cm circa e dispone di un coperchio di chiusura per lo scanner, cavo USB scollegabile e di una custodia da viaggio. 
 Prezzo unitario: 199,00 EUR*( 
 Prezzo( riservato ai Soci del Club del Marketing e della Comunicazione: 142,00 EUR* 
 Spese di spedizione: 10,00 EUR( 


*I prezzi sono da intendersi IVA esclusa 


Per richiedere ulteriori informazioni e per ordinare il vostro CardScan, rivolgersi a: 

Mas Italia 
tel: 0422821944 
fax: 0422821501 
mailto:info@masitalia.com 
http://www.masitalia.com 

Ulteriori scontistiche verranno applicate in caso di ordini cumulativi. 




	 

	BLOCK NOTES

	Chicco d'Oliva, il comico sommelier televisivo per un evento di'vino'
Non c'è niente di meglio di una sana risata per rendere un evento "speciale". Più coinvolgente, più esperienziale e più memorabile! Un sorriso, infatti, arricchisce chi lo riceve senza impoverire chi lo dona. Da oggi Party Round, specializzata nella spettacolarizzazione ad effetto e su misura di eventi aziendali, riesce a creare buonumore ai tuoi ospiti grazie al personaggio comico televisiso del momento: Chicco d'Oliva. Il simpaticissimo comedian di Colorado Cafè , di Guida al Campionato di Italia 1 e di molte pièce teatrali , recita nei suoi spettacoli, la parte di un sommerlier improbabile, del tutto fuori dalle righe, estroso e strampalato. La sua caratteristica vocina acuta e stridula, che fa sorridere sin dal primo impatto, è prodroma alle sue irresistibili gags ed alle sue bizzarre ed umoristiche battute. 
Diventando "personalized show man" per convention, special party, presentazioni di prodotto o business lunch & dinner regalerà a tutti momenti esilaranti con testi anche appositamente studiati in linea con il brand 
(previo brief e preavviso di almeno 10 giorni). 
E' possibile richiedere in tutta Italia ed anche all'estero la performance di Chicco d'Oliva ( al secolo Gianluca Impastato) il quale è anche il fotomodello de I Turbolenti, che dura dai 30 ai 50 minuti e necessita solo di un piccolo impianto audio con lettore CD che può essere fornito direttamente da Party Round unitamente al tecnico-suono specializzato. 

Per informazioni o preventivi: 
Lella Cusato 
tel. 02 2610052 
cell. 393 9402052 
mailto:info@partyround.it 
http://www.partyround.it 


	 

	COMUNICAZIONI DAI SOCI

	Mio H610 "Deluxe" by Ottaviani
Nasce dalla collaborazione tra Mio Technology, azienda leader nel settore nei navigatori GPS portatili, e Ottaviani, nota casa orafo-argentiera italiana, il nuovo Mio H610 "Deluxe" by Ottaviani con cover in argento e in argento dorato. Il Personal Travel Assistant di Mio Technology Mio H610, già premiato con l'iF Design Awards 2006, diventa, grazie a questa edizione speciale, un oggetto unico nel suo genere: un vero e proprio gioiello di tecnologia e stile. Il nuovo Mio H610 "Deluxe" by Ottaviani sarà presentato in anteprima il 7 settembre, a partire dalle ore 10.30 presso lo stand Ottaviani (Pad. 3 Stand R11 - S12 ) al Macef - Salone Internazionale della Casa di Milano. 
Mio Technology - secondo vendor in Italia e terzo in Europa di navigatori satellitari portatili - e Ottaviani - azienda internazionale leader nel settore dell’oggettistica da regalo in metallo prezioso - presentano in anteprima al Macef 2007 il Mio H610 "Deluxe" by Ottaviani, nuova edizione speciale del Personal Travel Assistant di Mio Technology, realizzato in partnership con Ottaviani. 
Il Mio H610 "Deluxe" by Ottaviani sarà presentato ufficialmente il 7 settembre, a partire dalle 10,30, presso lo stand Ottaviani (Pad. 3 Stand R11 - S12). 
Nato da un progetto di co-marketing tra le due aziende, sarà dotato di due cover intercambiabili in argento e in argento dorato e di un nuovo packaging adeguato al canale merceologico di riferimento (migliori gioiellerie, migliori negozi di articoli da regalo e specializzati in lista nozze). Si tratta di un progetto innovativo e inedito nel settore dei navigatori satellitari, che combina la tecnologia avanzata che da sempre qualifica Mio Technology ai vertici del proprio mercato, allo stile e alla nobiltà del metallo prezioso sapientemente utilizzato dalla casa orafo-argentiera italiana Ottaviani. 
Il Mio H610 "Deluxe" by Ottaviani è un piccolo ed elegante GPS multimediale dedicato soprattutto ad un pubblico femminile, ideale da portare sempre con sé e da “indossare” (a seconda dell’abbigliamento e delle situazioni) come un gioiello alla moda, impreziosito dall’applicazione delle cover in lastra d’argento ed argento dorato realizzate da Ottaviani e sagomate ad hoc. 
Il Mio H610 "Deluxe" by Ottaviani combina, per la prima volta, lo stile, la qualità della manifattura ed il pregio del metallo prezioso alla tecnologia avanzata di un navigatore satellitare multimediale, facendoli convergere in un unico prodotto dalle altissime prestazioni che diventa, nello stesso tempo, un gioiello di moda destinato a creare tendenza. 
Equipaggiato con il software di navigazione Mio Map v3 con mappe Tele Atlas di 22 paesi Europei e segnalazioni delle postazioni fisse autovelox. Al di là delle funzionalità GPS, che rappresentano il top della gamma, Il Mio H610 "Deluxe" by Ottaviani è anche visualizzatore di foto, lettore mp3, riproduttore video e contiene numerosi giochi. Tra le altre caratteristiche extra, c'è l'utile software WorldMate pre-installato per informazioni locali sul meteo, conversione valuta in tempo reale, misure, prefissi telefonici e "lista per la valigia". 
Realizzato in tiratura limitata, il Mio H610 "Deluxe" by Ottaviani sarà disponibile dal prossimo ottobre, proponendosi come una tra le più originali novità da acquistare nel periodo dell’anno che precede il Natale. Il prodotto sarà inizialmente destinato, in termini di distribuzione, al canale nazionale delle gioiellerie e dei negozi di articoli da regalo di fascia alta, all’interno dei quali Ottaviani è leader di mercato. 

Prezzo consigliato al pubblico: 
Mio H610 "Deluxe" by Ottaviani, con covers intercambiabili in argento e argento dorato: € 600,00 
Disponibilità: Ottobre 2007 


	Relax e cultura e sconti nella città di Milano
Spazi eleganti e dinamici, stile italiano, design inconfondibile, nella città di Milano ci sono luoghi dove ti puoi sentire a casa tua ogni volta che vieni nella città del movimento e degli affari.. 
Gli hotel del gruppo Doni sono al tuo servizio per regalarti un giorno di emozioni, di tranquillità e di praticità. L'Hotel Lido, l'Hotel Astoria ( accanto a Fieramilanocity) e l'Hotel Madison ( di fronte alla stazione centrale) ti aspettano per accoglierti e per sorprenderti. Con il loro calore, la loro praticità ed il loro prezzo:il gruppo DoniHotels, in esclusiva presenta due iniziative speciali per tutti i clienti che prenoteranno in qualsiasi giorno della settimana nei mesi di Ottobre, Novembre, Dicembre e Gennaio 2008, una camera presso una delle tre stutture del gruppo: 
Prima iniziativa: l'ingresso gratuito alla mostra "Vivienne Westwood" che si tiene a Palazzo Reale dal 26 ottobre al 26 gennaio 2008. prenotando presso una delle 3 strutture dal sito www.donihotels.com si potrà entrare gratuitamente ad una delle piu’ belle mostre di Palazzo Reale dell’anno 
La mostra è un grande tributo ad una delle stiliste di moda più estroverse degli ultimi anni. Disegni, Fotografie, Immagini..Emozioni in mostra a Milano 
la seconda iniziativa è legata al relax e allo sport: solo per gli ospiti del Gruppo Doni hotels, in esclusiva, ingresso al 50% presso il Club Fitness and Spa Get Fit di Via Ricciarelli 2. www.donihotels.com 
www.getfit.it 
relax, cultura, prezzi speciali presso il gruppo Doni hotels a Milano. ! 

Per contattarci 
Hotel Madison 
Via Gasparotto 8, 21214 Milano 
Tel 02.67074150- Fax 02-67075059 
Email booking@madisonhotelmilano.com 

Hotel Astoria 
Viale Murillo, 9 20149 Milano 
Tel 02.40090095-Fax 02-40074642 
Email booking@astoriahotelmilano.com 

Hotel Lido 
Via Galli, 8 20148 Milano 
Tel 02-33000420- Fax 02.39211429 
Email booking@lidohotelmilano.com 


	 

	SOCIO IN VETRINA

	Anita Fabbretti presenta QUATTROEMME
Quattroemme sin dal 1987, anno della sua nascita, ha focalizzato la propria attività sui temi del Groupware, rispondendo all’ esigenza delle organizzazioni di migliorare e promuovere la collaborazione tra le persone e la condivisione delle informazioni, al fine di ottimizzare i processi comunicativi per renderle più efficienti e competitive. 
Dal Groupware all’e-Business 
Nella seconda metà degli anni ’90 ha avviato un processo di ampliamento delle proprie competenze e della propria offerta sviluppando soluzioni volte a migliorare i servizi offerti dalle aziende verso il Cliente esterno (Customer Relationship Management) e verso quello interno (Employee Relationship Management). 

La Business Acceleration 
Quattroemme, in seguito, ha maturato una significativa esperienza, sia dal punto di vista analitico che metodologico, nello sviluppo di progetti volti a dare supporto ai processi di business per agevolare l’ adattamento delle organizzazioni ai cambiamenti del mercato: 

1 – approccio analitico 
Lato analisi dei dati ha sviluppato applicazioni di Business Intelligence per la riclassificazione e rielaborazione dei dati aziendali a supporto delle decisioni del Management (Data Warehouse, Data Mining, Executive Information System), mentre lato localizzazione dei dati ha sviluppato applicazioni di Geo-marketing nell’ambito di GIS - Geographic Information System. Tali soluzioni sono particolarmente efficaci nel migliorare ed incrementare il business aziendale. Inoltre, la combinazione delle esperienze nei due ambiti ha consentito a Quattroemme di produrre soluzioni all’avanguardia nel campo della Logistica e Distribuzione in realtà territoriali di livello nazionale. 

2 – approccio metodologico 
Quattroemme, inoltre, ha applicato la propria esperienza in progetti di Business Process Management, volti ad aumentare l’efficienza complessiva dei processi che partecipano al business, attraverso il monitoraggio dei processi real time, l’automatizzazione dei workflow, l’integrazione di applicazioni enterprise (Enterprise Application Integration). 

La gestione della conoscenza 
In linea con le nuove esigenze di reingegnerizzazione dei processi comunicativi aziendali e con le nuove tendenze di delocalizzazione delle attività, le organizzazioni sentono il bisogno di una nuova struttura che si configuri come “l’azienda virtuale” parallela all’azienda fisica, luogo di ingresso, incontro e scambio, nel quale sia possibile realizzare le condizioni per promuovere gli obiettivi organizzativi e di business (temi del Knowledge Management). 

Lo slogan di Quattroemme “dalla condivisione dell’informazione alla condivisione della creatività” sintetizza e rappresenta l’obiettivo dell’attività consulenziale e progettuale del gruppo: realizzare sistemi informativi per la gestione della conoscenza in un’ottica globale, che investa l’organizzazione nel suo complesso. 
La Quattroemme è certicata UNI EN ISO 9001:2000 per la "Progettazione e Realizzazione di Soluzioni di Groupware, E-business, Business Intelligence, Architetturali ed Assistenza tecnica". 

Mission 

Progettare le soluzioni informatiche più adeguate a rispondere alle esigenze organizzative e di business, attraverso la scelta delle migliori tecnologie e l'integrazione dei sistemi 

Slogan 

...dalla condivisione dell'informazione alla condivisione della creatività.
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- EMILIANO IZZI - Sales Manager - ACTIONS 
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