	NOTA DALLA PRESIDENZA

	L'ultimo viaggio del Grande Comunicatore
Si diceva, in modo ironico e un po' irriverente, che Dio è ovunque ed il Papa c'è già stato, a significare l'instancabile peregrinare del Pontefice in ogni dove. 
Si dice oggi dopo la sua scomparsa, in modo solenne e rispettoso, che il Santo Padre ha intrapreso il suo ultimo viaggio: quello eterno, che lo porta alla casa del Padre. Prima era lui che andava nel mondo, oggi è il mondo che va da lui. 
Una immensa figura morale, apostolo senza paura della libertà, della pace e della giustizia ha che segnato la Storia, una brava persona, come lo ha definito, nella sua spontanea semplicità , un montanaro che lo ha conosciuto, 
Giovanni Paolo II è stato un Papa innovatore: 
per primo (tra i Papi) è entrato nella sinagoga, 
per primo ha messo piede in una moschea, 
per primo ha tenuto un discorso nell'aula del Parlamento italiano 
per primo ha toccato il muro del pianto a Gerusalemme lasciando un bigliettino, 
per primo ha baciato e si è inchinato davanti al Santo Sepolcro, 
per primo ha toccato temi scottanti durante i suoi discorsi 
per primo ha messo d'accordo i potenti del Globo, 
per primo ha nominato oltre 200 cardinali durante il suo pontificato, 
per primo ha incontrato personalmente più di tre milioni di persone, 
per primo ha visitato 301 parrocchie solo a Roma, 
per primo, quattro giorni fa, ormai in preda all'agonia, si è affacciato su Piazza San Pietro 
alzando il braccio destro per salutare la folla di fedeli, in silenzio, senza proferire verbo, 
per primo ha insegnato a tutti che si può comunicare al massimo della forza espressiva anche stando zitti, perchè il silenzio è, spesso, 
più eloquente delle parole. 
Un grande esempio di comunicazione, che dovrebbe far riflettere, in particolar modo, 
tutti noi "piccoli" comunicatori, offerto dal Grande Comunicatore, 
Primo uomo in Terra Vicario di Gesù. 
Buona riflessione 
Il Presidente Nazionale 
Danilo Arlenghi 

	 

	INFO DALLA SEGRETERIA NAZIONALE

	Info e richieste dalla Segreteria Generale Nazionale
La Segreteria Generale Nazionale comunica che 
la efficietissima Barbara Pingue Segretario Generale del Club, tra circa un mese, lascierà il suo mandato per realizzare nuove esperienze professionali all'estero. 


	IN AGENDA : Appuntamento da non perdere

	Nightlife del Club
VENERDI'8 APRILE alle ore 22,30 Inaugurazione del Dopocena del locale Dar El Yacout 
in Via Cadore 23/25 - Milano 
Ingresso gratuito e tavoli riservati 
per i soci del Club. 
Per info e conferma obbligatoria: 
Jeff 347 0946723 
che vi attenderà all'entrata 

	 

	COMUNICAZIONI DAI SOCI

	La socia Donatella Boccalari ci invita a NATURA IN CASA Fiera del verde e degli animali da compagnia
un appuntamento... d'amore! 
Sabato 9 e Domenica 10 Aprile 
Ore 10/20 – FORUM DI ASSAGO (MI) 


Al Forum di Assago tutti gli appassionati di animali, di giardini e fiori si danno appuntamento per celebrare la NATURA IN UN’UNICA GRANDE Festa. 

Per la prima volta, un evento che riunisce il mercato del florovivaismo e il mondo dei Pet: in un’ iniziativa che si propone anche di creare una cultura sul possesso consapevole degli animali domestici. Non solo NON ABBANDONIAMOLI!, quindi, ma NON scegliamo di vivere con loro se non siamo più che coscienti dell’impegno che ci aspetta (e questo vale sia per il cane il gatto, ma anche per rettili, aracnidi, roditori ecc. tanto in voga in questo periodo). 

Si tratta di una grande Mostra mercato, uno show lungo un intero week end dove sarà possibile conoscere le novità del settore e assistere alle animazioni in programma. 

Tra un cactus e un'orchidea, un furetto e un roditore, acquistando un libro o un CD, il pubblico chiede consigli ad un Giardiniere Certificato della Scuola Agraria di Monza, studia un itinerario turistico per una vacanza insieme al proprio amico “quattrozampe” o “semplicemente” può iscriverlo in palestra! 

A disposizione anche l’alimentarista per i problemi di obesità di Micia o il fisioterapista del Centro Salute e Benessere per un massaggio terapeutico a Fido presso il proprio centro… 

Le dimostrazioni di animali nell’utilità sociale (pet therapy, supporto per non udenti o non vedenti) la presenza di animali per il soccorso nautico, per la ricerca da valanga, completano il panorama della manifestazione. 

Sin da ora, il pubblico può inviare al sito www.naturaincasa.com fotografie che rappresentano tutti i ... beniamini di casa (animali e piante) in situazioni buffe o particolari, specificando aneddoti o curiosità. 

Natura in Casa è nata per offrire agli appassionati una vetrina sul mondo degli animali e del verde, con l’obiettivo di rispondere ad una crescente domanda di “Natura” degli Italiani: il 45% della popolazione ha almeno un cane, un gatto o un animale domestico; il 51% delle famiglie italiane possiede un balcone o un terrazzo fiorito (fonte dati Censis). 

Solo nella città di Milano e hinterland, sono 1.107.000 le persone che hanno un animale in famiglia e un 1.250.000 quelle che si prendono cura di piante e fiori. 
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La Socia Linda Scotti, Resp. New Business di Optima, presenta
OPTIMA, OVVERO: COME OTTIMIZZARE I PROCESSI DI STAMPA IN MODO EFFICACE. 
Ecco il partner competente e flessibile che solleva il Cliente da ogni responsabilità gestionale per la produzione e stampa di strumenti di comunicazione e marketing. 

Optima nasce circa 10 anni fa grazie alla ventennale esperienza nel settore della produzione e stampa di Mario Colleoni, ancora oggi alla guida dell'azienda. 

Fin dall'inizio, la sua missione è stata offrire nell'area della comunicazione "below the line" un servizio tailor made, che si traduce, ancora oggi, nell'adozione della soluzione tecnica ottimale, nella garanzia del miglior rapporto costo/progetto, sollevando il Cliente da ogni problematica e responsabilità gestionale. 

Optima non possiede macchinari o industrie tipografiche, ma possiede il know-how necessario ad individuare quanto di meglio questo settore può offrire in termini di tecnologie, carta, materiali alternativi, stampa, cartotecnica e confezione, caso per caso. 

Negli anni ha realizzato, con un parco fornitori all'avanguardia, accordi in prime-rate che le consentono di accedere alle migliori condizioni economiche, alla massima disponibilità degli impianti, a efficaci controlli di qualità, potendo così posizionare il prodotto sulla migliore tecnologia presente sul mercato. 

L'equipe di Optima, composta da 10 professionisti tra tecnici e responsabili di gestione, si inserisce nella filiera della comunicazione fin dalle prime fasi della progettazione, effettuando una scrupolosa analisi di fattibilità del progetto creativo, per poi occuparsi della gestione ed ottimizzazione dell'intero processo di pre-stampa e stampa. 

Di fatto, Optima può gestire in contemporanea la stampa di prodotti altamente diversificati per tipologia e quantità. 

Per informazioni : 
Linda Scotti - Optima - Tel 02 655 677 1 - 
mailto:l.scotti@atcmilano.com 
Il Socio Gianluca Arnesano presenta
la mania delle "Icecards ". Dopo aver conquistato i giovani di tutta Europa Icemedia introduce in Italia un nuovo strumento di comunicazione rivolto ai brand ed alle aziende più innovative. 
Icemedia B.V., agenzia di marketing e comunicazione olandese fondata nel 2001 da Sven Rusticus e Bart van der Aa, ha annunciato il lancio nel mercato italiano dei propri servizi e delle soluzioni di Marketing basate sulle Icecards . Le Icecards - www.icecards.it - costituiscono un innovativo strumento di marketing in grado di fornire alle aziende un nuovo modo per dialogare con i propri consumatori. Create principalmente per un target tra i 16-34 anni, le Icecards sono dei veri e propri biglietti da visita che i maggiori brand offrono agli utenti, personalizzandoli con il visual di prodotti di culto o con campagne pubblicitarie di successo. "L'idea è nata - afferma Sven Rusticus, founder di Icemedia - osservando dei ragazzi che scambiavano i propri contatti personali annotandoli su dei sottobicchieri". Il meccanismo è molto semplice: i consumatori scelgono sul sito web dell'azienda il visual e le informazioni personali che desiderano inserire nelle cards. In meno di due settimane ricevono gratuitamente e direttamente a casa propria una confezione personalizzata con 20 biglietti da visita, pronti per essere scambiati con gli amici. Da questo momento si sviluppa un meccanismo virale che coinvolge chiunque riceve le cards e che a sua volta può richiederle gratuitamente. I principali vantaggi per le aziende sono:- Elevata fidelizzazione, attraverso uno strumento utile ed in linea con i gusti dei consumatori.- Possibilità di diffondere in maniera virale i propri messaggi attraverso gli stessi utenti, che diventano così "Brand Ambassador".- Maggiore affermazione del brand, che crea valore per i consumatori e viene associato ad esperienze positive.- Possibilità di integrazione con iniziative di direct sampling o con operazioni retail.- Sviluppo del "passaparola".Le Icecards offrono alle aziende la possibilità di ottenere risultati concreti con investimenti basati sui risultati raggiunti, ed è questa la chiave del successo ottenuto finora in Europa. Sono state distribuite oltre 35 milioni di "contact cards", riscuotendo un notevole successo nei confronti dei giovani, attenti alle nuove tendenze e target sempre più difficile da raggiungere con strumenti tradizionali. Il portafoglio clienti di Icemedia si è arricchito di aziende e di brand sempre più importanti, ed il network internazionale sviluppato permette di gestire efficacemente iniziative e campagne paneuropee. Ne è esempio la campagna internazionale realizzata per il lancio del nuovo rasoio "Braun cruZer³" che vede per la prima volta le Icecards distribuite con successo in Italia [http://www.braun.com/it/cruzer/start.html], oltre alla campagna sviluppata in tutta europa per O'Neill [http://www.oneilleurope.com]. "Crediamo molto al mercato italiano - afferma Sven Rusticus - costituito da giovani con elevato livello di socialità e di apertura verso strumenti e idee innovative". In pochi anni le Icecards e le altre soluzioni Icemedia sono state scelte da primari brand internazionali come Diageo, O'neill, Vodafone, Bacardi, Yamaha, Adidas. Le icecards sono "contact cards" sponsorizzate da un lato con "artwork" dell'azienda, e personalizzate con i dati dei consumatori. Le Icecards sono richieste dal sito dell'azienda sponsor e recapitate gratuitamente a casa del consumatore. Distribuendo i suoi contatti tra gli amici egli diventa "Brand Ambassador", veicolo di comunicazione autorevole nel proprio target group. Questo nuovo media permette di comunicare in modo individuale con i propri consumatori ed allo stesso tempo di raccogliere importanti dati per le aziende. Icemedia sviluppa innovative soluzioni di marketing in grado di far comunicare le aziende "one-to-one" con i propri consumatori, attraverso meccanismi virali. Le soluzioni offerte permettono l'integrazione tra Internet, Direct Marketing e Mobile Marketing. 

Per altre informazioni : 
tel: 06 47.818.528 
http://www.icecards.it 
mailto:info@icecards.it 
Il socio Bruno Benaglia giovane imprenditore e titolare del progetto MIS (Made in Seamless)
è lieto di informare in merito al progetto MIS offre servizi di consulenza di produzione e tendenze moda alle aziende del settore moda appartenenti al club a prezzi agevolati. E' possibile avere una visione generale del progetto al sito www.madeinseamless.it. Inoltre, grazie alla collaborazione tra MIS e il laboratorio Confezioni Susy della provincia di Mantova e alcuni tessitori, è possibile offrire t-shirt per uomo e donna innovative come oggetto promozionale per pubblicizzare e promuovere le idee dei managers e delle aziende appartenenti al club. Ovviamente anche in questo caso i vantaggi per i soci del club sono notevoli sia in termini di servizio sia per i prezzi offerti. 

Per qualsiasi informazione: 
mailto:bruno.benaglia@madeinseamless.it 
Il socio Gianni Candida, Resp. Commerciale di Orao News
segnala che è pienamente operativa la nuova sede commerciale di Milano di ORAO News Srl. 
Orao News Srl realizza dal 1987 servizi specializzati nell'area dei media e della comunicazione. 
Utilizzando le piattaforme SW più evolute edita Rassegne Stampa on-line, servizi di Clipping alle 
tariffe di mercato più vantaggiose ed attività di Media Coverage Analysis con innovative metodologie realizzate in collaborazione con il Dipartimento di Scienze dell'Economia e della Gestione Aziendale dell'Università Cattolica di Milano. 

Per informazioni: 
Gianni Candida - 348.0306038 
mailto:gianni.candida@orao.it 
La socia Manuela Redigolo ci segnala che
la ditta Acknow Srl da lei rappresentata, sarà presente, al convegno organizzato dall’Università di Padova (DIMEG) per il 2005 relativo ad un importante evento internazionale sull'Open Source (Open Source 2005). 
L'evento segue quello organizzato il 24 marzo 2004. 
Obiettivi del Symposium sono: 
- discutere le strategie, l'organizzazione e le prospettive degli attori del mondo Open Source; 
- far conoscere soluzioni e tecnologie; verificare i benefici derivanti dall'applicazione di soluzioni e servizi Open Source; 
- consentire lo scambio di esperienze con esperti, fornitori e comunità di utenti; 
- far emergere le più recenti prospettive di studio e approfondimento su una pluralità di aspetti disciplinari. 

A fronte di queste argomentazioni, che certamente potranno essere di vostro interesse, abbiamo il piacere di invitarVi, inviando il link di riferimento al sito dove potrete trovare tutti i riferimenti. 
http://www.floss2005.it 

Per informazioni: 
Manuela Redigolo 
tel. 049-8976633 - fax. 049-8985549 
mailto:mredigolo@acknow.it 
	VARIAZIONI DATI DEI SOCI

	Il socio Maurizio Confalonieri
comunica la sua nuova mail: mailto:maurizio.confalonieri@fastwebnet.it 

	Il Socio Marco Mancinelli
segnala la sua nuova mail: mailto:marco.mancinelli@email.it 

	Il Socio Maurizio Quarta
comunica la sua nuova mail:mailto:mq@tmcadvisors.com 

	La Socia Francesca Giachetti
comunica la sua nuova mail : mailto:francesca.giachetti@poste.it 

	 

	NUOVI SOCI

	Diamo il benvenuto ai nuovi soci:
- RAFAEL SCHMILL 
Marketing Analyst ERMENEGILDO ZEGNA 
- ANNALISA TOGNONI 
Ass. Comitato Scientifico PLEF 
- ROBERTO BASSO 
Amm. Del. METHODE ET SOLUTION INFORMATIQUE 
- NICOLETTA CRAVEDI 
Product Manager PASQUALE BRUNI 


- MARIA ROSA PAGNONI 
Dir. Commerciale P&K 
- SILVIA CACIOLARI 
Sales Manager MELIA MILANO HOTEL 
- ALESSANDRA MOLINARI 
Mktg & Business Dev. CEMIT INTERACTIVE MEDIA 
- CRISTINA ORIANI 
Ufficio Stampa EHGROUP 
- ISABELLA ZANOTTI 
Art Director ISABELLA ZANOTTI 
- ORNELLA TORRE 
Direttore Resp. MILANOPRESS.IT 
- ENRICO CALLEGARI 
Titolare SFOGLIAMILANO.COM 
- GIANNI CANDIDA 
Resp. Commerciale ORAO NEWS 
- MASSIMILIANO BALESTRERO 
Consulente comunicazione finnziaria 
- MANUELA SFONDRINI BARBINI 
Resp. Nord Italia A.B.C. Ass. Bambini Criduchat 
- BRUNO TECCI 
Collaboratore EDIMAN 
- VALENTINA BUSATO 
Responsabile VERA 
- PAOLO DRAY 
Titolare GM PETRA 
- MARIAFIORE DALLA COLA 
Art Director Free Lance 
- LUCA GUIDORELLI 
Consulente FORMAMENTIS 
- DAVIDE FRANCESCO FARELLA 
Consulente 
- MARCO CERUTTI 
Amministratore GEFIT 
- STEFANIA MOLINARI 
Commerciale SHEA 
- DOMENICO PETITTI 
Dir. Creativo BYWORD 
- LUCY QUIEROZ 
Titolare LUCY QUIEROZ 
- ANNA FRASCHINI 
Mktg MONTEBIANCO 
- SILVIA CAMANNI 
Resp. Div. Outsourcing RANDSTAD HR SOLUTIONS 
- LUCIANO CHILLEMI 
Resp. Mktg VITTORIA ASSICURAZIONI 
- MARCO IANNUCCI 
General Manager MILC 
- JURIJ RONCAN 
Marketing Manager RIP CURL ITALY 
- DAVIDE PICOTTO 
Resp. Commerciale MIPSON 
- ANNAMARIA MANGILI 
Amm. Unico KINEIN 
- ELENA CALDARELLI 
Resp. Mktg KONTIKI INCENTIVES 
- PAOLA POZZI 
Account DRIVE PROMOTION DESIGN 
- ALESSIO FALORNI 
Titolare ALFAMARK 
- GIORGIO MARTANO 
Amm. Del. STIGE ARTI GRAFICHE 
- GAETANO DE MARCO 
Ass. Strategic Planner LOWE PIRELLA 
- FRANCO SCOTTI 
Resp. Bibl. UNIVERSITA' STUDI MILANO 
- ADRIANA GATTI 
Account Studio Giorgio Melzi 
- STEFANO RIZZO 
Private Banker INTRA PRIVATE BANK 
- LINDA MAGGI 
Marcom Manager BMC SOFTWARE 
- GIANCARLO FORNEI 
Consulente e Formatore 
- MARCELLO TRUDU 
Resp. Commerciale T&T 
- CHIARA PAGANO 
Uff. Stampa EHGROUP 
- ERICA HULLER 
Event Manager EHGROUP 
- ROBERTA FILIPPI 
Resp. Mktg WEIJI COMUNICAZIONE 
- DANIELA VECCHINI 
Project Manager NUTRICIA 
- ANDREA LUCIANI 
Account Manager PUSH PULL 
- LAURA FABBI 
Marketing Executive CTE INTERNATIONAL 
- ARIANNA VELTRI 
Account ETNIKA 
- GINEVRA FOSSATI 
Imprenditore LBDI COMMUNICATION 
- STELLA STASI 
Amm. L.O.G. 
- GIAN LUCA SACCO 
Direttore Mktg UGS ITALIA 
- SIMONA RINALDI 
Marketing Planner CLICK SOLUTIONS 
- MARA EUGENIA ROCCHI 
Resp. Vendite MARTIN SPECIAL EVENTS 
- MIRKO PALLERA 
Account Planner ALTAVIA
